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SPACEARCH PLATINUM
Franquicia de Activación Urbana – Cuarta Ola
1. Visión y propósito
Platinum es una franquicia de activación urbana de Cuarta Ola, diseñada para reconvertir locales subutilizados o en declive en nodos productivos de alto rendimiento por metro cuadrado y por hora, con riesgo operativo mínimo.
No es un bar.
No es un coworking tradicional.
No es gastronomía clásica.
Es un sistema de uso por hora, progresivo, modular y escalable, integrado al Sistema SpaceArch.

2. Perfil del franquiciado ideal
Platinum está pensada para:
· locales en declive funcional
· galerías comerciales con bajo tránsito
· espacios ociosos o semi-vacíos
· propietarios que no pueden (o no quieren) invertir fuerte
👉 No requiere experiencia gastronómica ni tecnológica previa.

3. Modelo por fases
Fase 1 – Activación inmediata
· Uso del espacio por hora
· Bebidas básicas (café / agua / té)
· Sin cocina
· Sin habilitaciones complejas
· Inversión mínima
Fase 2 – Automatización parcial
· Mejora de equipamiento
· Gestión más eficiente
· Mayor valor por hora
Fase 3 – Platinum completo
· Mesas inteligentes
· Automatización avanzada
· Robots de servicio
· Integración total al ecosistema SpaceArch

4. Servicios ofrecidos
· Uso del espacio por hora
· Bebidas básicas
· Reuniones y eventos pequeños
· Nodos de trabajo y encuentro
· Actividades formativas (Gen Academy)

5. Modelo económico
· 60% del beneficio neto → titular / equipo local
· 40% del beneficio neto → red SpaceArch
· Costos fijos ultra bajos
· Escalado progresivo por fases

6. Operación diaria
· Gestión simple
· Sin cocina
· Sin personal tradicional fijo
· Operación por turnos
· Alta rotación

7. Integración con Gen Academy
Platinum funciona también como célula de entrenamiento real:
· formación operativa continua
· rotación de roles
· aprendizaje aplicado

8. Gobierno y estándares
· checklist operativo
· auditoría de marca
· estándares claros
· derecho de sustitución en caso de incumplimiento

9. Escalabilidad
Platinum es:
· clonable
· adaptable
· replicable en red urbana
· compatible con otras franquicias SpaceArch

ANEXO FINANCIERO – LECTURA CORREGIDA (SINTÉTICA)
Supuestos base (Fase 1)
· Local tipo: 22 m²
· Horas operativas: 10 h / día
· Precio por hora: USD 2
· Días operativos: 26 / mes
Ingresos brutos mensuales
10 × 2 × 26 = USD 520
Gastos directos estimados
Insumos + limpieza + marketing básico: ~USD 200
Resultado neto estimado
≈ USD 320
Distribución
· Titular (60%): USD 192
· Red SpaceArch (40%): USD 128
👉 El objetivo de Fase 1 no es maximizar ganancia, sino:
· activar el espacio
· generar flujo
· romper la inercia negativa
· preparar el escalado

Conectividad, Web Dedicada y E-commerce Coparticipativo
Conectividad inteligente y web dedicada
Cada franquicia SpaceArch Platinum opera con un sistema de Wi-Fi dedicado, integrado a una web propia del nodo, que no cumple solo una función de conectividad, sino que actúa como interfaz activa con el sistema interno de e-commerce coparticipativo de SpaceArch.
El acceso al Wi-Fi:
· dirige automáticamente al usuario a la web del nodo
· presenta servicios, verticales activas y ofertas del ecosistema
· conecta con plataformas de e-commerce afiliadas
Este sistema transforma el tiempo de permanencia física en tráfico digital cualificado.

Modelo de comisiones coparticipativas
Las operaciones digitales generadas desde la red Wi-Fi y la web dedicada no se pierden en plataformas externas.
Cada conversión:
· genera comisiones de e-commerce
· se registra por nodo
· se coparticipa con el titular de la franquicia Platinum
De este modo, la franquicia incorpora una segunda capa de ingresos, no dependiente del uso horario del espacio.

Impacto directo en la rentabilidad
Este modelo produce tres efectos clave:
1. Aumenta el ingreso por usuario sin aumentar el precio por hora
2. Convierte el espacio físico en generador de tráfico digital monetizable
3. Reduce la dependencia del uso intensivo del local
Platinum deja de ser solo una franquicia de uso por hora y pasa a ser un nodo híbrido físico–digital de generación de valor continuo.

Lógica sistémica
El Wi-Fi no es un servicio accesorio.
Es parte del sistema operativo del nodo.
La franquicia:
· aporta presencia física y flujo humano
· el sistema aporta infraestructura digital y e-commerce
· ambos coparticipan en los resultados
Este diseño alinea incentivos y refuerza la lógica de red.
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SPACEARCH PLATINUM
Fourth Wave Urban Activation Franchise
1. Vision and Purpose
Platinum is a Fourth Wave urban activation franchise designed to reconvert underperforming or idle commercial spaces into productive nodes with high hourly and square-meter efficiency, while maintaining minimal operational risk.
It is not a bar.
It is not a traditional coworking space.
It is not classic food service.
It is a time-based usage system, progressive, modular, and scalable, fully integrated into the SpaceArch System.

2. Ideal Franchise Profile
Platinum is designed for:
· declining retail locations
· commercial galleries with low traffic
· idle or semi-vacant spaces
· owners unable or unwilling to invest heavily
👉 No prior gastronomic or technological experience is required.

3. Phase-Based Model
Phase 1 – Immediate Activation
· Hourly space usage
· Basic beverages
· No kitchen
· No complex permits
· Minimal investment
Phase 2 – Partial Automation
· Improved equipment
· Operational optimization
· Higher hourly value
Phase 3 – Full Platinum System
· Smart tables
· Advanced automation
· Service robots
· Full SpaceArch ecosystem integration

4. Services
· Hourly space usage
· Basic beverages
· Small meetings and events
· Work and encounter nodes
· Training activities (Gen Academy)

5. Economic Model
· 60% of net profit → local holder / team
· 40% of net profit → SpaceArch network
· Ultra-low fixed costs
· Progressive phase-based scaling

6. Daily Operations
· Simple management
· No kitchen
· No traditional fixed staff
· Shift-based operation
· High rotation

7. Gen Academy Integration
Platinum also operates as a real training cell:
· continuous operational training
· role rotation
· applied learning

8. Governance and Standards
· operational checklists
· brand audits
· clear standards
· substitution rights in case of non-compliance

9. Scalability
Platinum is:
· fully clonable
· adaptable
· replicable across urban networks
· compatible with other SpaceArch franchises

Financial Reading (Phase 1 – Conservative)
· Space: 22 m²
· Operating hours: 10 / day
· Hourly price: USD 2
· Operating days: 26 / month
Monthly gross revenue: USD 520
Estimated direct costs: ~USD 200
Net result: ~USD 320
Distribution:
· Local holder (60%): USD 192
· SpaceArch network (40%): USD 128
👉 Phase 1 prioritizes activation and flow, not maximum margin.

Connectivity, Dedicated Web & Co-Participative E-Commerce
Intelligent connectivity and dedicated node website
Each SpaceArch Platinum franchise operates with a dedicated Wi-Fi system, integrated with a node-specific website, designed not only for connectivity but as an active interface with SpaceArch’s internal co-participative e-commerce system.
Wi-Fi access:
· automatically redirects users to the node’s website
· presents services, active verticals, and ecosystem offers
· connects to affiliated e-commerce platforms
This system transforms physical dwell time into qualified digital traffic.

Co-participative commission model
Digital transactions generated through the Wi-Fi network and the dedicated website are not lost to external platforms.
Each conversion:
· generates e-commerce commissions
· is tracked by node
· is shared with the Platinum franchise holder
This adds a second revenue layer, independent from hourly space usage.

Direct impact on profitability
This model produces three key effects:
1. Increases revenue per user without raising the hourly price
2. Turns the physical space into a monetizable digital traffic generator
3. Reduces dependency on intensive space utilization
Platinum is no longer just a time-based franchise.
It becomes a hybrid physical–digital value generation node.

Systemic logic
Wi-Fi is not an auxiliary service.
It is part of the node’s operating system.
The franchise provides:
· physical presence and human flow
The system provides:
· digital infrastructure and e-commerce
Both share the generated value.

